PROPOSICION DE VALOR

* 4, Qué necesidad o problema resolvemos?
* ¢, Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu cliente esta dispuesto a
pagarte?

En “El Trago” resolvemos la necesidad de que las personas puedan disfrutar de comida y
bebida de calidad en un ambiente comodo,cercano y accesible, evitando la falta de tiempo
para cocinar o la dificultad de encontrar un lugar donde sentirse realmente a gusto. Nuestro
proyecto aporta un caracter novedoso porque combina la rapidez de un servicio eficiente
con el estilo de un bar-restaurante tradicional, manteniendo la esencia casera en cada plato
pero adaptada a las necesidades actuales de los clientes. Ademas, ofrecemos un espacio
pensado para socializar,relajarse y desconectar,convirtiendo la visita en una experiencia
agradable y practica tanto para quienes buscan una comida rapida como para quienes
desean pasar un rato tranquilamente.

Nuestra propuesta de valor se basa en varios factores que destacan claramente frente a
otros locales: la calidad de los ingredientes y la consistencia del sabor, un precio ajustado
que responde a una relacion calidad-precio superior, un disefio acogedor que genera
comodidad y confianza, y la seguridad alimentaria que garantiza que cada plato se prepara
siguiendo estandares cuidados. También ofrecemos recetas propias y productos especiales
que nos diferencian, junto con un trato cercano y un servicio rapido que hace que el cliente
sienta que recibe mas de lo que paga. Todo esto convierte a El trago en una opcion y
distinta para nuestro segmento de clientes.



