
‭5.‬ ‭FUENTES DE INGRESOS‬

‭5.1.‬ ‭FUENTES DE INGRESOS‬

‭Vamos‬ ‭a‬ ‭definir‬ ‭de‬ ‭forma‬ ‭razonable‬ ‭y‬ ‭prudente,‬ ‭cuáles‬ ‭son‬ ‭las‬ ‭principales‬

‭fuentes de Comisión por Ventas:‬

‭Descripción:‬

‭Cobrar‬‭una‬‭comisión‬‭por‬‭cada‬‭transacción‬‭realizada‬‭a‬‭través‬‭de‬‭la‬‭plataforma.‬

‭Esta‬ ‭comisión‬ ‭se‬ ‭aplicaría‬ ‭a‬ ‭los‬ ‭vendedores‬ ‭que‬ ‭utilizan‬ ‭la‬ ‭plataforma‬ ‭para‬

‭llegar a los consumidores interesados en productos sostenibles.‬

‭Razón:‬

‭Este‬ ‭modelo‬ ‭es‬ ‭común‬‭en‬‭plataformas‬‭de‬‭comercio‬‭electrónico‬‭y‬‭proporciona‬

‭una fuente de ingresos directa proporcional al volumen de ventas.‬

‭Tarifas de Listado Premium:‬

‭Descripción:‬

‭Ofrecer‬ ‭paquetes‬ ‭de‬ ‭listado‬ ‭premium‬ ‭para‬ ‭vendedores‬ ‭que‬ ‭deseen‬ ‭destacar‬

‭sus‬‭productos‬‭en‬‭la‬‭plataforma.‬‭Estos‬‭paquetes‬‭podrían‬‭incluir‬‭características‬

‭adicionales, como ubicación destacada, promoción en redes sociales, etc.‬

‭Razón:‬

‭Genera‬ ‭ingresos‬ ‭adicionales‬ ‭al‬ ‭tiempo‬ ‭que‬ ‭ofrece‬ ‭a‬ ‭los‬ ‭vendedores‬

‭oportunidades mejoradas para destacar sus productos.‬

‭Publicidad y Colaboraciones Patrocinadas:‬

‭Descripción:‬

‭Permitir‬‭la‬‭publicidad‬‭directa‬‭de‬‭marcas‬‭sostenibles‬‭o‬‭colaborar‬‭con‬‭ellas‬‭para‬

‭promociones especiales y destacadas en la plataforma.‬

‭Razón:‬

‭Diversifica‬‭las‬‭fuentes‬‭de‬‭ingresos‬‭y‬‭proporciona‬‭una‬‭oportunidad‬‭para‬‭que‬‭las‬

‭marcas lleguen a una audiencia específica interesada en la sostenibilidad.‬

‭Suscripciones Premium para Consumidores:‬

‭Descripción:‬
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‭Ofrecer‬ ‭una‬ ‭suscripción‬ ‭premium‬ ‭a‬ ‭los‬ ‭consumidores‬ ‭que‬ ‭deseen‬ ‭acceder‬ ‭a‬

‭beneficios‬ ‭exclusivos,‬ ‭como‬ ‭descuentos‬ ‭adicionales,‬ ‭acceso‬ ‭anticipado‬ ‭a‬

‭ventas o contenido educativo exclusivo.‬

‭Razón:‬

‭Crea una fuente recurrente de ingresos y mejora la lealtad de los clientes.‬

‭Programas de Afiliados:‬

‭Descripción:‬

‭Implementar‬ ‭un‬ ‭programa‬ ‭de‬ ‭afiliados‬ ‭donde‬ ‭los‬ ‭influencers‬ ‭o‬ ‭usuarios‬

‭registrados‬ ‭pueden‬ ‭ganar‬ ‭comisiones‬ ‭por‬ ‭referir‬ ‭a‬ ‭nuevos‬ ‭clientes‬ ‭o‬ ‭realizar‬

‭ventas a través de enlaces de afiliados.‬

‭Razón:‬

‭Aumenta‬‭la‬‭visibilidad‬‭de‬‭la‬‭plataforma‬‭y‬‭proporciona‬‭incentivos‬‭para‬‭que‬‭otros‬

‭promocionen productos sostenibles.‬

‭Datos y Análisis:‬

‭Descripción:‬

‭Ofrecer‬‭servicios‬‭de‬‭análisis‬‭y‬‭datos‬‭a‬‭marcas‬‭y‬‭vendedores‬‭para‬‭ayudarles‬‭a‬

‭comprender‬‭mejor‬‭el‬‭rendimiento‬‭de‬‭sus‬‭productos‬‭y‬‭mejorar‬‭su‬‭estrategia‬‭de‬

‭sostenibilidad.‬

‭Razón:‬

‭Agrega‬‭valor‬‭a‬‭los‬‭vendedores‬‭al‬‭proporcionar‬‭información‬‭valiosa‬‭y‬‭crea‬‭otra‬

‭fuente de ingresos.‬

‭Colaboraciones Estratégicas:‬

‭Descripción:‬

‭Colaborar‬ ‭con‬ ‭organizaciones,‬ ‭eventos‬ ‭o‬ ‭instituciones‬ ‭que‬ ‭compartan‬ ‭los‬

‭valores‬‭de‬‭sostenibilidad.‬‭Estas‬‭colaboraciones‬‭pueden‬‭incluir‬‭participación‬‭en‬

‭eventos, patrocinios y actividades conjuntas.‬

‭Razón:‬

‭Diversifica‬ ‭los‬ ‭ingresos‬ ‭y‬ ‭fortalece‬ ‭la‬ ‭posición‬‭de‬‭la‬‭plataforma‬‭como‬‭líder‬‭en‬

‭sostenibilidad.Ingresos del proyecto.‬
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‭5.2.‬ ‭PONDERACIÓN FUENTES INGRESOS‬

‭Comisión por Ventas:‬

‭Ponderación: 30%‬

‭Justificación:‬ ‭La‬ ‭comisión‬ ‭por‬ ‭ventas‬ ‭es‬‭una‬‭fuente‬‭de‬‭ingresos‬‭directamente‬

‭vinculada‬ ‭al‬ ‭rendimiento‬ ‭del‬ ‭negocio‬ ‭y‬ ‭al‬ ‭volumen‬ ‭de‬ ‭transacciones‬ ‭en‬ ‭la‬

‭plataforma.‬

‭Tarifas de Listado Premium:‬

‭Ponderación: 15%‬

‭Justificación:‬

‭Estas‬ ‭tarifas‬ ‭proporcionan‬‭ingresos‬‭adicionales‬‭y‬‭ofrecen‬‭a‬‭los‬‭vendedores‬‭la‬

‭oportunidad‬ ‭de‬ ‭destacar‬ ‭sus‬ ‭productos,‬‭pero‬‭no‬‭deben‬‭ser‬‭la‬‭principal‬‭fuente‬

‭de ingresos.‬

‭Publicidad y Colaboraciones Patrocinadas:‬

‭Ponderación: 20%‬

‭Justificación:‬ ‭La‬ ‭publicidad‬ ‭y‬ ‭las‬ ‭colaboraciones‬ ‭patrocinadas‬ ‭diversifican‬ ‭los‬

‭ingresos‬ ‭y‬ ‭pueden‬ ‭generar‬ ‭ingresos‬ ‭significativos‬ ‭al‬ ‭asociarse‬ ‭con‬ ‭marcas‬

‭alineadas con la sostenibilidad.‬

‭Suscripciones Premium para Consumidores:‬

‭Ponderación: 10%‬

‭Justificación:‬ ‭Aunque‬ ‭las‬ ‭suscripciones‬ ‭premium‬ ‭pueden‬ ‭generar‬ ‭ingresos‬

‭recurrentes,‬‭no‬‭deben‬‭ser‬‭la‬‭fuente‬‭principal‬‭y‬‭se‬‭centran‬‭en‬‭mejorar‬‭la‬‭lealtad‬

‭de los consumidores.‬

‭Programas de Afiliados:‬

‭Ponderación: 10%‬

‭Justificación:‬ ‭Los‬ ‭programas‬ ‭de‬‭afiliados‬‭son‬‭una‬‭forma‬‭eficaz‬‭de‬‭aprovechar‬

‭la red de influencia para atraer nuevos clientes y generar ingresos adicionales.‬

‭Datos y Análisis:‬

‭Ponderación: 10%‬
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‭Justificación‬‭:‬ ‭Ofrecer‬ ‭servicios‬ ‭de‬ ‭análisis‬ ‭y‬ ‭datos‬ ‭puede‬ ‭generar‬ ‭ingresos‬

‭adicionales al proporcionar información valiosa a marcas y vendedores.‬

‭Colaboraciones Estratégicas:‬

‭Ponderación: 5%‬

‭Justificación:‬‭Aunque‬‭las‬‭colaboraciones‬‭estratégicas‬‭pueden‬‭generar‬‭ingresos‬

‭y‬ ‭fortalecer‬ ‭la‬ ‭posición‬ ‭de‬ ‭la‬ ‭plataforma,‬‭no‬‭deben‬‭depender‬‭en‬‭gran‬‭medida‬

‭de estas asociaciones.‬

‭5.3.‬ ‭INGRESOS para INVERSIONES INICIALES‬

‭Para‬ ‭obtener‬ ‭los‬ ‭ingresos‬ ‭destinados‬ ‭a‬ ‭la‬ ‭inversión‬ ‭inicial‬ ‭en‬ ‭proyectos‬ ‭que‬

‭requieren financiamiento destacado, se pueden emplear diversas estrategias:‬

‭Financiamiento Externo:‬

‭Obtener‬ ‭inversiones‬ ‭de‬ ‭ángeles‬ ‭inversionistas,‬ ‭capital‬ ‭de‬ ‭riesgo‬‭o‬‭préstamos‬

‭comerciales.‬

‭Campañas de Crowdfunding:‬

‭Realizar‬‭campañas‬‭en‬‭plataformas‬‭de‬‭crowdfunding‬‭para‬‭obtener‬‭fondos‬‭de‬‭la‬

‭comunidad y usuarios interesados.‬

‭Socios Estratégicos:‬

‭Buscar colaboraciones con socios que aporten financiamiento y recursos.‬

‭Programas de Subsidios y Becas:‬

‭Explorar‬‭oportunidades‬‭de‬‭obtener‬‭subsidios‬‭de‬‭organismos‬‭gubernamentales‬

‭u organizaciones sin fines de lucro.‬

‭Preventas y Reservas:‬

‭Ofrecer productos o servicios en preventa para generar ingresos anticipados.‬

‭Préstamos Comerciales:‬

‭Obtener préstamos de instituciones financieras con términos acordados.‬

‭Venta de Activos No Estratégicos:‬
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‭Vender activos no esenciales para obtener ingresos adicionales.‬

‭Desarrollo Iterativo:‬

‭Adoptar‬‭un‬‭enfoque‬‭iterativo,‬‭lanzando‬‭versiones‬‭mínimas‬‭viables‬‭del‬‭producto‬

‭para generar ingresos tempranos.‬

‭La‬‭combinación‬‭de‬‭estas‬‭estrategias‬‭dependerá‬‭de‬‭la‬‭naturaleza‬‭del‬‭proyecto‬

‭y‬‭sus‬‭necesidades‬‭financieras,‬‭siendo‬‭crucial‬‭una‬‭gestión‬‭financiera‬‭cuidadosa‬

‭y la adaptación de la estrategia a medida que evoluciona el proyecto.‬
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